Когда бизнес правильно начинать со строительства часовни.

В последнее время сильно рекламируется холодовый метод содержания животных. Одна статья в журнале «Деньги» №15 (11.04 – 17.04.2005) издательского дома «Коммерсант», посвященная такому опыту опубликована совсем недавно. Тем более интересно, что данный метод внедряется не «нашими» руками. Тому, насколько, надежды на это «чудо» оправданы, посвящена эта статья. Весьма поучительная история и для конезаводчиков. Всегда лучше учиться на ошибках других, чем на своих собственных.
В («») – выдержки из статьи данного номера журнала «Деньги». И ниже следуют наши комментарии. 

1. «В 1991 году 42-летний Джон Кописки, исполнительный директор компании Balli Trading London, торгующей углем, на три дня по делам компании приехал в Москву».  «Этих трех дней мне хватило, чтобы влюбиться в вашу страну, - вспоминает Джон… Джон всю жизнь торговал металлом и углем».

Лучше бы и дальше торговал, а если решил заняться разведением животных, пошел бы учиться. $500 в год – не деньги за такие знания.
2. «Уголь в больших объемах, деньги – и вдруг коровы и пьяные трактористы… -Ну, трактористы у нас давно не пьют, - смеётся Джон, - иначе выгоняем. Правда, ещё никого не выгнали».

Трактористов, видимо, вылечил. Или это всего лишь иллюзия. 

3. «В 2000 году Джон всерьез взялся за восстановление российского сельского хозяйства. Вложив несколько миллионов рублей, восстановил коровники, закупил 300 коров. Ферму назвал «Богдарней» (Бог дал)».
То ли бог дал, то ли змей какой искусил. 
4. «…решили перенять зарубежный опыт, для чего и отправились в Чехию. Оказалось, что чешские сельхозкооператоры держат коров и телят в холодных ангарах (так называемый холодный метод содержания)».

«Открыли Америку». В России уже тысячи сельхозпредприятий «испытали» холодный метод. И если бы холод прибавлял продуктивности или эффективности производства за счет опережающего падение продуктивности уменьшения затрат, то уже давно Россия была бы процветающей сельхоздержавой. Как-нибудь и без англичан и американцев освоили бы это «богатство».
5. «…курс лечения одной телки обходился в 500 рублей. …существенно сократились затраты на отопление, а ведь раньше одного угля на это уходило 12 тонн в год. Плюс зарплата двух кочегаров ещё 12 тыс. рублей ежемесячной экономии».

Плюс экономия на вентилирование, тоже в копилку (по данным «Анонимной персоны»)
6. «…в среднем работник может получить от 5 тыс. до 12 тыс. рублей в месяц. Для Петушков очень неплохо».

Такие «великие» деньги, видимо, не от хорошей жизни.
7. «Так Кописки стал владельцем … общей площадью почти 900 га. Имеющейся земли уже мало – арендовал на 49 лет ещё 4 тыс. га у районной администрации (за землю хозяйство платит лишь земельный налог – всего порядка 60 тыс. рублей ежегодно)».
К «большой земле» потянуло. Прямо-таки латифундист какой-то. Смешное, но хоть какое-то пополнение местного бюджета, лучше, чем ничего.
8. «Сколько точно было вложено средств в строительство, Джон не говорит, но «порядка $5 – 6 млн. потратили… Частично с деньгами помог английский друг и партнер Джона – за 20% акций». 

А друга зачем в д… втянул?
9. «Нам на самом деле не нужны ни зоотехники, ни ветврачи, ни агрономы – нам необходим фермер-работник, умеющий делать все, - говорит Джон».

Один неуч нанимает другого неуча. Только вот как они друг другу докажут, что они все знают и все умеют, если они на самом деле не знают, а что они, собственно говоря, не знают и чего не умеют.
10. «… и был призван в Петушки Лоран Греймс, 35-летний американский фермер в четвертом поколении… Американец уже продал всё свое штатовское хозяйство, всех коров и перебрался на «Богдарню» с семьей. Пока доволен. Соседи Греймсов в Штатах крутили пальцем у виска: продать успешное хозяйство, переехать в неизвестную Россию? Чокнутый!.. Почему бы и нет? И как не делать ставку на авантюристов, если собираешься вести дела в России?»

Так мы и поверили в американское «процветание» Греймса, а то там среди фермеров конкуренции нет. Уши для лапши уже приготовили и ждем-с, как «чокнутые».
11. «Ведь на нашей ферме скоро будет 2 тыс. голов… А ранее нанятые мною шведские консультанты сильно разочаровали – я думаю, они просто никогда не работали на земле, все знают лишь в теории».
Зря он шведов не послушался, они то о холодовой технологии поболе американцев знают.
12. «Проблем немало. Вот, например, в последнее время цены на скот серьезно взлетели – с 1300 Евро до 2000 Евро за особь».

Если только эти проблемы. А ведь придется покупать в Европе элитное поголовье все остальное время. Выращенное, по холодовой технологии собственное поголовье, больше 4 тыс. литров в год не даст. 
13. «… на прошлой неделе первые 124 коровы голштинской породы приехали на Владимирщину…»

При таких темпах закупок до 2000 голов как до Луны. Может деньги заканчиваются, тогда каранты.
14. «… комплекс был рассчитан на 1040 голов дойного стада, то сейчас его расширили почти вдвое».

А ведь предупреждали шведские консультанты – не бери больше 300 голов. Непослушался. Выгнал. И зря.
15. «В новом комплексе метод холодного содержания доведен до совершенства. В ангарах вместо жестких стен – специальные шторы, которые зимой будут опущены, а летом – подняты».

Вот такая у Кописки «фигня со шторками». Сейчас от смеха упадем и долго не поднимемся. Россия – это не Чехия, не Дания и не Германия. Тут холода-то другие.
16. «Кописки и Оздоев объясняют это так: - Например, корова стоит в Дании порядка 2000 Евро. За год она должна дать 9 тыс. литров молока, литр которого можно будет реализовать какому-нибудь «Вимм-Билль-Данну» или «Данону» за 9 -10 рублей (с ними уже ведутся переговоры) – получается минимум 81 тыс. рублей с одного животного. Из них чистой прибыли – ровно треть, остальное – зарплата, энергозатраты, корма…»

Во-первых, не посчитал Кописки, что при понижении температуры на 10 0С метаболизм у разных животных возрастает в 1,5 – 2 раза для производства теплопродукции. В топку идет все: жиры, углеводы, белки – без разбора. Расходуются витамины и минералы. Так что корма, буквально, вылетают на ветер, а вместе с ними и деньги. Не подумал господин Кописки, что деньги на уголь и зарплату для кочегаров надо было бы поискать в увеличении удоев в летнее время, когда в жару большую продуктивность показывают животные, содержащиеся в тепле, нежели «отморозки». 
Во-вторых, неосмотрительно рассчитывать на «Вимм-Билль-Данн» или «Данон», даже если и пообещают 9 -10 рублей, то не надолго. Они же не лохи. Притянут, а потом «опустят», в лучшем случае, на 7-8. Да, трещит бизнес-план Кописки по швам.

17. «Так что одно животное обязано давать порядка $1000 чистой прибыли в год и «отбиваться» за два года».

Во-первых, ничего корова Кописки не обязана, а чтобы она «отбилась» за 2 года её ещё надо хорошо и с умом «попросить». 

Во-вторых, при холодовом содержании и при 4 – 4,5 тыс. молока в год одна такая коровка если и отобьется, то только через 5-6 лет, т.е. к концу своего производственного ресурса. А про прибыль лучше позабыть. Из кабинета господину Кописки придется переехать в коровник, чтобы ещё кого-нибудь можно было сократить.
18. «У нас сейчас старый комплекс на грани рентабельности, а все почему? Мало коров (система такая: 200 – 300 животных невыгодно, 400 – выход «в ноль», а дальше – прибыль) и много людей. В новом – при 2 тыс. коров, 16 работниках и удоях в 27 литров в день от телки – хорошая прибыль будет, - уверен Джон».
Нравятся мне оптимисты. Только в данном случае, следовало бы добиться  от своей «системы» рентабельного производственного процесса на 200 – 300 головах, как советовали шведы, а потом затевать проекты покрупнее.
19. «… главный показатель … низкое содержание так называемых соматических клеток… нормы их содержания сильно разнятся у нас и в Европе. У нас молоко считается высшего сорта, если в нем 500 тыс. клеток на литр, а в Европе – если 100 тыс. Впрочем, эта проблема касается пока и Джона: как он ни старается, не может опустить показатель ниже 200 тыс. – то ли из-за болезней вымени коров, то ли из-за кормов и танков охлаждения старого советского образца. Вся надежда на новых датских коров».
Вот и сказочки конец про здоровых коров у Кописки при холодовом содержании, а надежда умирает последней. 
То к чему стремиться Кописки Россия уже давно безнадежно и безраздельно владеет, только вот почему-то это никто в Европе не ценит, видимо, поэтому, что там все же привлекают к работе обученных специалистов.

20. «А пока Джон построил в Крутове часовню в честь святого Власия, покровителя животных…»

Этой символической фразой статья собственно и заканчивается. Попытка применить европейские мерки к России уже явно проваливаются. К тому же и на самом деле видно, что если бизнесмену, не обладающему специальными знаниями, в агросекторе не требуются зоотехники, ветеринары и агрономы по правилу Джона Кописки, надо начинать бизнес со строительства часовни. 
Кроме бога уже никто и ничто не поможет. 
Да и на крайний случай пригодится.
21.04.2005 Игорь Демин

P.S.
«Умом Россию не понять…»

В Россию можно и не верить,

Россию лучше просто знать, 

А не аршином общим мерить.

относится и оплата труда персонала, а также стоимость ветеринарного обслуживания. И даже само получение жеребенка сопряжено
